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Sarti, calzolai e falegnami:
gli artigiani sono stranieri
«20 mila nuove imprese»

»Nell'ultimo rapporto annuale della Cna I'inversione di tendenza
sui mestieri di un tempo. Perti, Colombia, Moldavia i Paesi d’origine
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IL REPORT

1152,8% degli imbianchini a Ro-
ma e nel Lazio non ¢ italiano.
Segue poiil46,9% dei sarti e an-
cora il 45,6% dei posatori, fino
ai giardinieri (27,4%), calzolai
(stessa percentuale), serramen-
tisti (22,8%). Mestieri di un
“tempo” che pure ancora servo-
noma che molti italiani non vo-
gliono pili fare. E difrontea una
riduzione di imprese artigiane
nella nostra Regione e, di rifles-
so, anche nella Capitale, le uni-
che realtd che crescono sono
straniere. Si puo anche ipotizza-
re, con un leggero margine d’er-
rore, la provenienza: i calzolai
ad esempio sono per lo piil pe-
ruviani o del Sud America, i sar-
ti provengono dal Nord Africa
ma anche dall’Europa dell’Est
come gli artigiani impiegati
nell’edilizia. E questa la sintesi
dell'ultimo rapporto annuale
della Cna che fotografa il conso-
lidarsi di un cambio di tenden-
za iniziato gid prima del 2018.
Masonoidati, ultimi, a misura-
re come il fenomeno - per I'ap-
punto quello degli stranieri che

NELLA CAPITALE

SI CONCENTRA

LA MAGGIOR PARTE
DELLE NUOVE AZIENDE
DAL 2018 CRESCITA
DEL 14 PER CENTO

prendono in mano le fila di vec-
chie tradizioni manifatturiere -
sia pili che concreto e non solo
la “parentesi” di unastagione.

I DATI

Dal 2018 ad oggi, a fronte di una
generale riduzione delle attivi-
ta artigiane, le uniche a cresce-
re sono quelle straniere: un piit
14% in cinque anni con quasi 20
mila nuove attivita. Tanti i set-
tore dove pure la tendenza ¢ in
aumento: I'incidenza degli stra-

nieri nelle lavanderie, ad esem-
pio, &del 13,7%, quella di gelatie-
ri e pasticceri € del 9,8%, poi ci
sono anche gli specialisti
nell’lct e i riparatori di macchi-
nari (entrambi con un’inciden-
za del 7,7%). Ma non mancano
neanche i parrucchieri e i bar-
bieri (7,8%), i panettieri (7,1%), i
fabbri (5,7%), i fotografi (5,6%).
C'¢ poi la quota “rosa” poiché
sempre pilt donne, anche stra-
niere, si occupano e recupera-
no mestieri un tempo prerogati-
va degli uomini: dalla meccani-
ca alla carrozzeria, dalle fale-
gnamerie al giardinaggio.

Se da una parte l'incidenza
straniera contribuisce in manie-
ra significativa a tener vive del-
le attivith a cui ancora si fa ri-
corso, dall’altra I'ultimo rappor-
to della Confederazione nazio-
nale dell’artigianato del Lazio
pone in luce la difficolta anche
di molte aziende di trovare per-
sonale qualificato che sia nato
nel nostro Paese. Una generale
“disaffezione” a mestieri con
una loro forte identita e anche
nobiltd. «Viviamo quotidiana-
mente un paradosso OVVero
quello per il quale le nostre im-
prese oggi hanno un gigantesco
problema a trovare le figure
professionali che servono»,

commenta Luca Barrera, segre-
tario Cna Roma. «Il motivo per
cui non abbiamo queste figure?
Abbiamo tanti ragazzi e ragaz-
ze che non hanno capacita tec-
niche, a fronte invece di un’am-
pia offerta formativa che tutta-

via non & attrattiva. E la mano-
doperainsé dicertonon facilea
non invogliare le nuove genera-
zioni, L’artigianato & meno ap-
petibile per quanto invece de-
terminate figure siano non solo
ricercatissime ma in prospetti-
vaanche ben remunerate»,

LE SCUOLE

L’analisi di Barrera, trova ri-
scontro, ad esempio nelle tante
scuole professionali (pubbliche

SEMPRE PIU DONNE

SI CIMENTANO

IN LAVORI DI IDRAULICA
E MECCANICA

UN IMBIANCHINO

SU DUE NON E ITALIANO

o private che siano) dove le
iscrizioni sono da tempo infe-
riori rispetto a quelle registrate
da altre scuole. L'unico settore
che si salva dalla “crisi” e che
riesce ad attrarre ancora molti
giovani & quello legati ai “servi-
zi” e, in particolare, alla cura
della persona. Al vertice della
“piramide” dei settori che, dal
2018 al 2023, non ha ridotto il
numero di aziende ma che al
contrario le ha viste aumentare
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equellodell’estetica: con un pilt
31,2% negli ultimi cinque anni.

Sulla base

dell’'ultimo

rapporto
annuale

Camilla Mozzetti

della Cna, di
fronte a una

riduzione
delle
imprese
italiane,
crescono
quelle
straniere.

Dal 2018 a

Roma

I'aumento di
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aziende e
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Unartigiano su due di quelli
che lavoranoaRoma e nel
Lazionon eitaliano. Trai
settoricon lapili alta
incidenza di straniericisono
i carti, i muratori, i posatori,
giardinierie calzolai

80,3%

E la percentuale delle
imprese artigiane straniere
nella Capitale. Delle quasi
20 mila, la maggior parte si
trova aRoma. Segue poi
Frosinone, Latina, Viterbo e
in ultima posizione Rieti

Q Elena Musuc

Abiti da sposa
cuciti a mano

lena Musuc ha 34 anni e a Ro-
ma & arrivata nel 2009 con la
voglia «di studiare moda earte
mainiziando-racconta-afare
la baby-sitter per imparare la lin-
gua», Dopo cinque anni un atelier
aperto a pochi passi da Largo Ar-
gentina continua a “imbastire”
modelli ripensando pero la pro-
priaattivita.
Signora Musuc sono stati anni
difficili?
«All'inizio & stata dura, dopo il pri-
mo anno trovai un posto in una
sartoria di Monteverde, li hoinizia-
to a imparare il “mestiere” e poi
nel tempo libero portavo personal-
mente il mio curriculum in tanti
atelier».
Quanti e per quanto tempo?
«Pil1di trenta in altrettante attivita
e per mesi, & stata dura ma io non

homollato».

Fino achepoi?

«Trovaiun postoda “Ecosartoria”,
si trovava a piazza San Silvestro,
ora si sono spostati. Era un centro
d’eccellenza perché si faceva tutto
elavoravano con le grandi maison
dimoda italiana ma anche stranie-
ra, si occupavano per loro di ripa-
razioni e insomma ho imparato
tanto».

Per quanti anni ha lavorato in

questo atelier?

«Una decina di anni con una serie
di pause perché nel mentre hoavu-
to delle figlie, prima della pande-
mia ero riuscita ad aprire il mio la-
boratorio».

Dopo dieci anni, la fatica e I'im-
pegnoripagano?

«Si, ne sono convinta e in un certo
senso ne sono la dimostrazione.

Sonoarrivata in Italia per studiare
eperrealizzareimieisognieamio
modo ci sono riuscita. Grazie an-
che al supporto di diverse associa-
zioni ho rilevato un piccolo labora-
torio, 'ho chiamato “Elem”. I mac-
chinari liavevo compratinel corso
degli anni: uno alla volta, come le
molliche di pollicino, mi &€ sempre
piaciuto il settore degli abiti da
sposa, lemie collezionileho create
negli anni, sempre una alla volta,
hogiratotuttele fiere possibili. Poi
pero é arrivata la pandemia e ora
sto puntando molto sul digitale an-
che se sogno soprattutto nel cen-
tro di Roma di veder nascere un
borgo degli artigiani. Il territorio &
molto cambiato, l'artigianato di
qualitd non & piu tanto ricercato
ma io non mi do per vinta, c'¢ un
potenziale enorme e siamotanti».,

Ha mai pensato di tornare in
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Moldavia?

«La mia vita & qui, per i miei figli

HO ACQUISTATO

che sono nati in Italia, a Roma, il | MACCHINARI

futuro équi».

C.Mo

UNO ALLA VOLTA

Z.

©RIPRODUZIONE RISERVATA PER DIECI ANNl

Q Margarita Perea Sanchez

Una clinica
per i tessuti

on & un caso che il suo
negozio, al quartiere Ap-
pio Latino, aperto ormai
pitt di vent'anni fa, si
chiami “La clinica dei vestiti”.
«Credo sempre nelle seconde
opportunita», dice ridendo
Margarita Perea Sanchez, co-
lombiana di 60 anni. E su que-
sto principio ha creato la sua
attivita.
Signora Sanchez, nel detta-
glio nella sua “clinica” quali
terapie vengono erogate?
«Diamo una seconda vita a
tutti i tessuti e non creda che
¢ impossibile. Le pellicce ad
esempio ma anche le borse, i
divani, i cappotti».
Come ha iniziato a fare que-
sto?
«In Colombia ho sempre stu-
diato moda, mi occupavo di
lavori sartoriali, poi decisi di
arrivare in Italia per trovare
un futuro migliore. All'inizio
ho lavorato per una ditta di

PORTAVO A MANO
IL MIO CURRICULUM

pulizie poi trovai un annun-
cio»,

Dicosasi trattava?
«Eraunannuncio chelessisu
“Porta Portese”, si ricorda
no?»,

Certo, vadaavanti.

«Ebbene cercavano una sarta
alla maison Valentino di piaz-
za Mignanelli, mi presentai e
iniziai a lavorare. Poi ho fre-
quentato la scuola di moda e
alla fine grazie a un contatto
ho trovato il locale dove ho
aperto la mia attivita».

Le murasono le sue?

«No, ma & come se lo fossero so-
no qui ormai da vent'anni. Non
misono pillspostata».

Ha dipendenti o familiari che
I’'aiutano nell’attivita?

«No sono sola, ho un figlio che
stacercandolavoro»,

Perché secondo lei alcuni me-
stieri sono ormai prerogativa
deglistranieri?

«Non so risponderle con preci-
sione, credo che molto dipenda

dalle aspettative. Io personal-
mente sognavo un futuro stabi-
le, un lavoro, avevo tecnicamen-
te un’abilita e a me piace pren-
dermi cura di capi e tessuti che
magari per i clienti sono impor-
tanti. Ci si affeziona alle cose
esattamente come si fa con le
persone, ma ci vuole pazienza
per curarle e riportarle allo sta-
to originario. Non sempre & pos-
sibile, ma questa & la mia vita e
pur con tante difficolta che ciso-
nostate, da ultimo la pandemia,
vadoavanti anche allamiaeta».

C.Moz.

©RIPRODUZIONE RISERVATA

DA UN ANNUNCIO
SU PORTA PORTESE
L'ESPERIENZA DA
VALENTINO. POI

IL MIO NEGOZI0
APERTO DA 20 ANNI
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Q Evelyn Pereira

11 “Delivery” §
con un gioco |

velyn Pereira ha 30 anni:
«Sono arrivata in Italia
per partecipare a un pro-
getto disviluppo enonme
nesono pill andata», Peruvia-
na, a Roma ha creato la sua
societa di start-up, si & fidan-
zata ed ha due figli. «Mi occu-
podisviluppo e impatto terri-
toriale»,
Signora Pereira nello speci-
fico di cosa si occupa la sua
start-up?
«Abbiamo pensato di svilup-
pare un modello inclusivo di
“delivery” tutto al femminile
attraverso dei contratti di la-
voro che offrono garanzie sta-
bili e questo ci ha portato a la-
vorare con grandi societa co-
me la Coca-cola ad esempio
mac'éanche un videogioco».
Unvideogioco?
«Esattamente, abbiamo rea-
lizzato un programma forma-
tivo rivolto proprio ai riders.
Si tratta per I'appunto di un
videogioco che serve a far au-
mentare la loro consapevo-
lezza quando sono in strada,
migliorare la sicurezza sul la-
voro con questo modello ab-
biamo partecipato a un pre-
mio europeo siamo fra i fina-
listi».
Artigianato 2.0, potremmo
riassumerlo cosi?
«Si, puo essere una buona sin-
tesi, la manualiti I'applichia-
mo ai nuovi strumenti per svi-

luppare un modello di “deli-

very” sostenibile e sicuro. Ab-
biamo capito tutti quanti quan-
to questa professione e il servi-
zio sia diventato nevralgico nel-
le abitudini delle persone e allo-
ra abbiamo progettato un mo-
dello per garantire qualita ma
anchesicurezza».
Perché ha deciso di venire in
Italia?
«Amo questo Paese, amo questa
cittd, le sue potenzialitd, i suoi
mille volti. Posso dire che in de-
terminati settori, come l'artigia-
nato declinato nel digitale, sia
ormai un settore molto fluido,
aperto. Ci sono tanti giovani ita-
liani ma anche moltissimi stra-
nieri che si misurano con le
nuove tecnologie applicandole
allavitareale, ai bisogno di ogni
giorno, a tanti settori. E una sfi-
da ma qui c’¢ anche il modo per
viverla, poter creare, innovare,
mettersi in gioco. Non ¢ affatto
scontato».

C.Moz.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

LA SUA START-UP

HA REALIZZATO

UN VIDEQGIOCO PER
SVILUPPARE SICUREZZA
E QUALITA NELLE
CONSEGNE
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