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L’accusa delle organizzazioni di categoria. Domani giornata clou

Black Friday, negozianti divisi: «Sconti illegali prima di Natale»

405-136-080

Pubblicitd martellante,
promesse di sconti oltre il
50%. Domani é il Black Friday,
il «venerdi nero» dei super-
sconti prima delle feste di Na-
tale. Tradizione importata da-
gli Usa, da circa tre anni ha
preso piede anche nella Capi-
tale, pure se qui sara soprat-
tutto un festival delle vendite
online, dei grandi marchi e
dei megastore, mentre in cen-
tro gli sconti Ii fara solo qual-
che negozio. «Non ho idea di
quanti saranno, ma i piccoli
negozi del centro sono {uttl
avvelenati - afferma David
Sermoneta, neo eletto presi-
dente di Federmoda e della
Confcommercio Centro stori-
c0 -, L'unica cosa che mi sento
di dire ¢ che é 'ennesima atti-
vitaillegale prima delle vendi-
te natalizie. Siamo ormai un
Paese in saldo e ci adeguiamo
a questo nuovo andamento di
svendite e low cost».

E se Gianni Battistoni, il
leader di via Condotti, am-
mette che alcuni faranno un
po’ di Black Friday in segreto

ai propri clienti, il suo j'accu-
se ¢ contro questo continuo
copiare da tradizioni d'oltreo-
ceano: «Dopo Halloween ci
toglieranno anche il Natale e
ci faranno mangiare il tacchi-
no». «L sicuramente una pro-
mozione che viene dalontano
e che non é italiana ~ concor-
da la presidente della Cna
Commercio Giovanna Mar-
chese Bellaroto -, Non & previ-
sta neppure nel nuovo Testo
unico del Commercio che &
gia in vigore. Ma soprattutto &
un sistema che riguarda la
grande distribuzione e i gran-
di marchi, che organizzano ¢
producono della merce di
non ottima qualiti e la fanno
arrivare direttamente in alcu-
ni reparti per 'occasione a
prezzi scontati. Un negozio
con merce di normale produ-
zione non pud agire cosi; fare-
mo percid delle piccole pro-
mozioni, offerte limitate an-
che per far entrare i clienti nei
negozi di vicinato».

In realtd la Regione, con il

nuovo Testo unico del Com-
mercio che disciplina saldi e
vendite promozionali, ha vie-
tato qualsiasi sconto o vantag-
gi particolari un mese prima
dei saldi: in questo caso l'in-
tervallo di tempo & rispettato,
ma secondo i commercianti
andrebbe fatta una comuni-
cazione e ci dovrebbero esse-
re criteri di trasparenza e san-
zioni relative alle norme che
regolano le promozioni.
«Altro problema - spiega il
presidente di Confesercenti
Valter Giammaria - ¢ che qui
da noi se ne abusa: non ¢ il
“yenerdi nero” ma tutto il
week end se non tutta la sefti-
mana. E nessuno interviene.
Chi fa promozioni lo deve co-
municare, ma c'é ¢'é una si-
tuazione di degenerazione ta-
le che temiamo anche per le
vendite natalizie. La crisi del
commercio & molto forte e ri-
spetto I'anno scorso siamo gia
a un 15-20% di meno di vendi-
te. 11 Black Friday? Che sia di
un giorno e non porti scompi-

glio in un settore allo stre-
mo». E le associazioni dei
consumatori come I'Aduc
danno iloro consigli: control-
lare Taffidabilita del negozio
online, confrontare i prezzi e
usare solo carte pre-pagate.
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